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中国人民银行乌海市分行

为深入贯彻落实党中央关于金融
工作的决策部署，建行乌海分行于今
年5月成立“五篇大文章”专项领导小
组，统筹推进科技金融、绿色金融、普
惠金融、养老金融、数字金融五大领域
协同发展。截至6月末，全行各项贷款
余额稳步增长，服务实体经济质效显
著提升，在地区经济转型升级中彰显
国有大行担当。

科技金融靶向赋能创新引擎

建行乌海分行聚焦科技型企业
全生命周期需求，制定《科技金融拓
展活动方案》，明确年度信贷计划并
分解至基层。通过“白名单”客户差
异化支持政策，在经济资本计量、内
转定价、贷款利率等方面给予倾斜。
运用“科创雷达”“技术流”等数字化
工具，对科技型企业精准画像。同
时，落实《科技信贷业务尽职免责管

理办法》，建立容错率机制，激发基层
服务积极性。

绿色金融深耕低碳转型赛道

围绕“双碳”目标，建行乌海分行
成立绿色金融委员会及专业团队，制
定《信用结构调整优化方案》。重点
支持能源绿色低碳转型、环保产业等
领域，为清洁能源项目开通审批“绿
色通道”；强化 ESG 全流程风控，按
季开展“洗绿”自查，确保数据真实
性；此外，推荐 1 名绿色金融人才参
与自治区培养计划，为可持续发展储
备专业力量。

普惠金融精准滴灌小微企业

建行乌海分行以“保量、提质、稳
价、优结构”为目标服务客户，贷款利
率降至 3.4%，综合融资成本持续走

低。依托“建行惠懂你”App、手机银
行等线上渠道，发放“云税贷”“抵押快
贷”等纯信用产品；线下开展“千企万
户大走访”，为困难企业提供续贷支
持。深化“商户+普惠”协同机制，提升
商户贷款渗透率，协调工作机制成效
排名地区第一。同时，严格执行尽职
免责制度，客户经理拓展积极性显著
增强。

养老金融织密银发服务网络

建行乌海分行抢抓个人养老金业
务全国推广机遇，全面升级适老服务，
一对一服务老年客户，增强专人指
导。全网点配置无障碍设施、老年版
智能终端，提供上门服务；联合政府推
进社保卡“一卡通”惠民工程，开展防
诈宣教。总行出台《养老服务贷款管
理办法》后，建行乌海分行加速养老产
业贷款“破零”进程。

数字金融构建智慧生态体系

建行乌海分行深化数据治理，落
地“建融智医”平台服务，智慧场景建
设初见成效。应用“3R”智能风控工具
实现贷前、贷中、贷后全流程管控；开
展网络安全实战演练，常态化监测互
联网暴露面资产。消费者保护多维发
力，“3·15”活动触达2000人次，监管
转办投诉清零，客户满意度显著提
升。手机银行与“建行生活”双平台融
合，承接政府消费券发放，属地权益活
动参与率大幅增长。

“服务实体经济是金融的天职。”建
行乌海分行将锚定“五篇大文章”战略
方向，以“清单化管理、项目化推进、节
点化考核”为抓手，持续深化金融创新，
力争年末实现五大领域贷款总量的突
破，以更高质效的金融服务激活高质量
发展新动能。 （陈洋任娜李警科）

建行乌海分行:

写好“五篇大文章” 激活高质量发展新动能
本报讯 为进一步提升部队官兵

金融素养与信用意识，7月24日，中
国人民银行乌海市分行以“守护信
用，共赢未来”为主题，走进武警乌海
支队开展征信知识宣传活动，为官兵
们送上一份实用的“金融礼包”。

活动中，中国人民银行乌海市分
行工作人员结合官兵的实际需求，通
过专题讲授、实例解析、问答互动等
形式，用通俗易懂的语言讲解征信知
识，重点围绕个人信用报告的查询渠
道、信用报告信息有错误和遗漏怎么

办、如何维护良好的个人信用记录等
方面进行详细解读，还特别提醒官兵
警惕“征信修复”陷阱，通过合法途径
维护自身权益。

活动结束后，官兵们纷纷表示，
此次活动内容丰富、针对性强，不仅
系统了解了征信知识，更深刻认识到
守护信用的重要性。下一步，中国人
民银行乌海市分行将持续深化“征信
为民”理念，常态化为部队官兵提供
金融服务，让征信知识成为官兵们金
融生活的“指南针”。 （张昕）

征信宣传教育走进军营

乌海银行

本报讯 为深入了解基层网点
和BDO核心客户的经营发展情况，
听取一线声音，掌握市场动向，7月
20日，乌海银行相关负责人一行赴
海南地区基层网点开展实地调研，并
深入BDO核心客户内蒙古华恒能源
科技有限公司进行走访交流。

在基层网点，相关负责人一行详
细察看了厅堂布局、人员配置、功能
区设置、智能机具运行及客户服务情
况，听取了网点关于经营指标完成进
度、市场拓展策略、重点业务推进、队
伍建设等方面的详细汇报，并要求工
作人员要找准市场定位，深耕本地客
户，做实风险防控与合规经营，时刻
绷紧风险防控这根弦，加强内控管
理，严守合规底线，确保业务持续健

康发展。
随 后 ，相 关 负 责 人 一 行 前 往

BDO核心客户内蒙古华恒能源科技
有限公司进行实地走访，与企业高管
座谈，围绕企业的生产经营状况、未
来发展规划以及在当前复杂形势下
面临的挑战和需求等话题进行了深
入交流。

此次调研与走访，拉近了总行
与基层一线及核心客户的距离，实
地调研企业，进一步传递了全行上
下服务实体经济、赋能高质量发展
的坚定决心，为持续优化基层网点
管理和服务模式、深化核心客户合
作、推动实现全行战略目标奠定了
坚实基础。

（杜蓉）

深入基层实地调研


